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[bookmark: _Toc180577458]Objective of and background 
to this guide

Many organisations want to implement PV projects on roofs or land. This guide will take you through the preparatory stages, setting out steps and choices, and providing lists of consultants that can assist you. 

This guide is one of three documents that complement 
the ‘Template for purchase requirements and award criteria’ 
	I. Preparatory stages of a PV project (this guide)

	II. Preparing a tender for a PV project, and explanation of the Template

	III. Sustainability aspects and market scan of the more sustainable solar panels


A draft of the ‘Template for purchase requirements and award criteria’ is also available. It is created as a spreadsheet that can be attached as in tender/RFQ documentatioon, after adjusting a number of project specific fields.  

Objective of this guide
 
The objective of this guide is to help users carry out PV projects offering:
· better financial conditions
· a longer working life
· better sustainability

[bookmark: _Toc180577459]Why 
PV projects are all too often poor value for money. Further, sustainability aspects of solar panels themselves are often not taken into consideration – think of the use of PFAS and other harmful materials, the technical working life, the carbon footprint, environmental issues and working conditions.  


[bookmark: _Toc180577460]Edits requested!  Please send us an email to” bigbuyers@eurocities.eu 
This guide is a draft version/ . It was created in the Netherlands and thereafter auto-translated without checks from native speaking PV experts. Therefore improper words will be used. Further, in your country the regulations, permits and subsidies will be different from those in the Netherlands, which were auto-translated. So the guide certainly does contain mistakes and needs to be improved. In addition, the lists in the Annexes with names of consultants/experts need to be completely modified as these are mostly Dutch organisations. It would be great if you can help us with lists consultants/experts from your country. The solar trade association in your country may help you here.

[bookmark: _Toc180577461]Responsibility
This guide was drawn up on the initiative of the Dutch Public Buyers Group for Sustainable PV. This Buyers’ Group consists of the Dutch Public Procurement Expertise Centre, PIANOo, and is made possible by the Ministry of Infrastructure and Water Management. . The Buyers’ Group is headed by Bart-Jeroen Bierens and Michiel Mensink from the Netherlands Enterprise Agency .

[bookmark: _Toc180577462]Disclaimer 
The purpose of this guide is to provide assistance and support to private organisations and contracting authorities when preparing calls for tenders for PV projects. The guide was drawn up using recent insights from the sector. It may be necessary for individual calls for tenders to include criteria that are not in the guide or to adjust criteria, for example due to specific circumstances or preconditions. Both the guide and the criteria are used under the contracting authorities’ own responsibility. Users cannot make any claim based on the accuracy and completeness of the content or derive any rights therefrom. 

Authors Michiel Mensink and Marcello Passaro 
Copyright Rijksdienst voor Ondernemend Nederland, 2023
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Proiectele fotovoltaice parcurg, de obicei, următoarele etape: 

Prezentul ghid se axează pe etapa I: Studiul preliminar.

Trebuie să faceți principalele alegeri în etapa studiului preliminar, după care o cerere de oferte sau o cerere de cotație (request for quote - RFQ) poate fi redactată în mod eficient. Puteți adapta Modelul pentru cerințele de achiziție și criteriile de atribuire la proiectul dumneavoastră și îl puteți adăuga ca anexă la RFQ sau la cererea de oferte. 

Ghidul va aborda următoarele subiecte:
· Studiul de fezabilitate – dimensiunea proiectului, sarcina pe acoperiș, conexiunile la rețea
· Dimensiunea proiectului și limitele licitațiilor (pentru entitățile publice)
· Alegerea între deținerea în proprietate sau închirierea de metri pătrați? 
· Finanțarea
· Opțiuni pentru etapa operațională – întreținere și monitorizare 
· Durata proiectului și finalul duratei de viață 
· Controlul calității

În următoarea versiune a ghidului, sperăm să includem și:
· Sisteme de gestionare a energiei 
· Stocare (baterii)
· Puncte de încărcare (dacă sunt combinate cu un proiect fotovoltaic)








[bookmark: _Toc180577464]Studiul preliminar 

În această etapă, stabiliți structura generală a proiectului, precum și nevoile și cerințele acestuia. 
  Sfatul 1: Apelați la un consultant tehnic!
A se vedea anexa 1 pentru o listă de consultanți tehnici care vă pot ajuta în etapele preliminare. Desigur, acest lucru nu este necesar dacă dumneavoastră sau organizația dumneavoastră aveți suficientă experiență și cunoștințe.
Notă: lista nu este exhaustivă, există mulți consultanți care nu au fost încă incluși! 
Studiul preliminar poate fi privit ca un plan etapizat: 

 I. Studiu preliminar 


	1. Bilanț 


	· Lista amplasamentelor
· Măsurători per acoperiș/parcelă
· Fotografii și program de întreținere 
· Sarcina pe acoperiș, racordarea la rețea și utilizarea 

	2. Inginerie indicativă 

	· Numărul de panouri și capacitatea per amplasament
· Proiect de argumente economice
· Specificații orientative

	3. Dreptul de proprietate și
procesul de selecție 
 
 
	· Concesiune/leasing? 
· Atribuire directă? 
· Cerere de oferte la nivel național sau european?

	4. Autorizațiile și
conectarea la rețea 
	· Sunt necesare autorizații de mediu? 
· Trebuie extinsă racordarea la rețea? 
· Borne de încărcare? Sistemul de gestionare a energiei (Energy Management System - EMS) sau baterii?

	5. Cifra de afaceri, subvenții, finanțare și asigurări
	· Vânzările de energie electrică; SDE++ [Schema de stimulare a producției de energie durabilă și a tranziției climatice] sau alte subvenții? 
· Finanțare (internă + externă)? 
· Asigurare

	6. Considerații privind durabilitatea 
	· Aspecte legate de durabilitate ale panourilor fotovoltaice
· Aspecte de mediu 
· Condiții de muncă 

	7. Executare și livrare
	· Inspecția SCIOS de tip Scope 12 
· Alte încercări și inspecții

	8. Întreținere și monitorizare
	· Întreținere
· Monitorizare



[bookmark: _Toc180577465]Etapa 1 Bilanțul

Prima etapă a proiectului include un bilanț al acoperișurilor sau parcelelor disponibile incluse în proiect. Puteți face acest lucru (parțial) dumneavoastră sau cu ajutorul unui consultant tehnic (a se vedea sfatul 1). Atunci când aveți mai multe amplasamente, o prezentare generală este adesea ilustrată într-un tabel, împreună cu fotografii și hărți pentru fiecare amplasament. 

[bookmark: _Toc180577466]1.1 Generalități 
· Adresa amplasamentului 
· Scurtă descriere a amplasamentului
· Măsurători aproximative ale zonei pentru panouri fotovoltaice (lungime x lățime) 
· Data posibilă de începere a instalării și data de încheiere, dacă este cazul 

[bookmark: _Toc180577467]1.2 Considerații privind instalațiile electrice
Evaluați împreună cu administratorul amplasamentului/administratorul clădirii: 
· Există consum propriu? Există o conexiune la rețea pe acest amplasament?
· Dimensiunea racordării la rețea pe acest amplasament (de exemplu, 3x80 A)
· Autoconsumul de energie electrică la fața locului 
· Modificări preconizate ale consumului de energie electrică
· Eventual: necesitatea de a instala puncte de încărcare

[bookmark: _Toc180577468]1.3 Fotografii și hărți
Pregătiți un fișier digital care conține hărți ale amplasamentelor, imagini prin satelit și imagini în prim-plan, inclusiv orice obstacole. 

[bookmark: _Toc180577469]1.4 Planificarea 
Evaluați împreună cu administratorul amplasamentului/administratorul clădirii: 
· Întreținere la scară largă – de exemplu, înlocuirea acoperișului 
· Planuri privind parcelele/acoperișurile – este planificată vreo construcție/dezvoltare în viitor? 

[bookmark: _Toc180577470]1.5 Sarcina pe acoperiș
Sarcina pe acoperiș permisă este un parametru important pentru proiectele „Zon-op-Dak” [Sun-on-Roof/Soare-pe-acoperiș]. În Țările de Jos, aproximativ jumătate dintre toate acoperișurile nu sunt adecvate pentru un sistem fotovoltaic standard, deoarece balastul care împiedică panourile să zboare de pe acoperiș este prea greu. 
 
Există diferite soluții în cazul în care acoperișul nu este rezistent, inclusiv:
· un sistem fotovoltaic care nu utilizează balast prin ancorare pe acoperiș;
· panouri fotovoltaice flexibile care sunt lipite pe acoperiș; 
· panouri fotovoltaice ușoare speciale (de exemplu, Solarge) sau sisteme speciale de fixare;
· consolidarea construcției acoperișului.
Sarcina pe acoperiș permisă poate fi explicată sau calculată de contractant sau de arhitectul clădirii/acoperișului; în caz contrar, aceasta poate fi stabilită de un consultant independent în domeniul fizicii clădirilor sau de un inginer structurist.

 Sfatul 2: A se vedea anexa 2 pentru o listă de experți independenți care vă pot ajuta în acest sens. 


[bookmark: _Toc180577471]Etapa 2: Inginerie indicativă

Dacă organizația dumneavoastră are multă experiență în ceea ce privește proiectele fotovoltaice și un software adecvat, puteți face acest lucru personal; în caz contrar, ar trebui să apelați la un consultant tehnic.

Acesta este momentul în care determinați specificațiile orientative ale instalației fotovoltaice; acest lucru este important pentru a asigura claritatea proiectului, ceea ce, la rândul său, permite părților contractante să depună o ofertă mai precisă într-un interval de timp mai scurt. 

[bookmark: _Toc180577472]2.1 Determinarea numărului maxim de panouri fotovoltaice și a producției maxime de energie electrică 
· Determinarea orientării, est-vest sau sud sau a unei alte orientări a panourilor fotovoltaice 
· Abonament orientativ pentru panourile fotovoltaice per amplasament
· Determinarea numărului maxim de panouri 
· Determinarea puterii maxime per amplasament 
· Determinarea producției maxime anuale de energie electrică 
· Verificarea dacă producția maximă de energie electrică este adaptată la conexiunea existentă

[bookmark: _Toc180577473]2.2 Elaborarea liniilor generale ale argumentelor economice
· Investiție indicativă pentru instalarea sistemului fotovoltaic: per Wp și suma totală în mii de euro. 
· Conectarea la rețea adaptare sau nu? 
· În cazul adaptării: calendar orientativ din partea operatorului de rețea 
· Randament: Schema SDE++ sau o altă subvenție? 
· Dacă se folosește schema SDE++: verificați capacitatea maximă de curent alternativ pe care o puteți conecta; aceasta este, de obicei, de cel mult 50 %, uneori de 70 % din capacitatea de curent continuu. 
· Randament: Reducerea previzionată a cantității de energie electrică care urmează să fie achiziționată și economiile de costuri 
· Randament: Proiecția veniturilor din vânzarea de energie fotovoltaică 
· Eventual: Cum se pot gestiona prețurile negative – sistem de gestionare a energiei? 




[bookmark: _Toc180577474]2.3 Determinarea producției orientative de energie electrică, a costurilor proiectului și a numărului de panouri fotovoltaice 
De multe ori, va fi nevoie de o serie de iterații înainte de stabilirea specificațiilor indicative, în parte deoarece acestea depind de diverse obiective și limitări. Specificațiile orientative sunt: 
· capacitatea totală a panourilor fotovoltaice (capacitate de curent continuu); 
· capacitatea de curent alternativ a invertoarelor; 
· producția anuală de energie electrică; 
· costurile orientative ale proiectului (capacitate de curent continuu în Wp x 1 EUR pe watt).



[bookmark: _Toc180577475]2.4 Opțional
· Eșalonarea amplasamentelor 
· Eventual: opțiunea pentru panouri fotovoltaice monofaciale/bifaciale 
· Eventual: în cazul întreprinderii „Sun-on-land”/„Sun-on-water”: un sistem de urmărire a soarelui?




[bookmark: _Toc180577476]Etapa 3 Proprietatea și emiterea unei cereri de oferte 
pentru licitații/achiziții publice 

Cele două etape anterioare stabilesc în linii mari dimensiunea proiectului și structura acestuia. Acum este important să analizați dacă doriți să fiți proprietarul instalației fotovoltaice sau dacă închiriați suprafața acoperișului sau parcela de teren în cadrul unui contract de concesiune. Întrebarea este apoi cum se selectează un furnizor sau o parte contractantă. 

[bookmark: _Toc180577477]3.1 Proprietar sau chiriaș?
Dacă închiriați, veți primi un anumit preț pe metru pătrat pe an. Avantaj: economisiți mult timp. 

Potențialele dezavantaje sunt faptul că nu beneficiați prea mult de avantajele financiare ale unei instalații fotovoltaice, că aveți o autoritate limitată cu privire la instalație și că renunțați la flexibilitate. Prin urmare, dacă, ulterior, doriți să faceți altceva cu acoperișul sau cu parcela, veți constata că aveți obligații în baza unui contract cu un chiriaș/locatar. 

[bookmark: _Toc180577478]3.2 Pentru organizațiile publice: achiziții publice sau atribuire directă?
 Acest punct nu se aplică întreprinderilor sau altor organizații private. Organizațiile private pot solicita pur și simplu oferte de la o serie de părți contractante potențiale. 

În orice caz, un program de cerințe este, de asemenea, necesar atunci când se solicită oferte standard. De asemenea, „Modelul pentru cerințele de achiziție” este perfect adaptat acestui scop. 


Legea privind achizițiile publice din 2012 [Aanbestedingswet 2012[footnoteRef:1]] se aplică achizițiilor publice efectuate de instituțiile (semi-) publice din Țările de Jos. Cu cât proiectul este mai amplu, cu atât sunt mai puține opțiuni de proceduri posibile. Anumite proceduri (cum ar fi atribuirea directă) nu sunt permise peste un anumit prag.  [1:  https://wetten.overheid.nl/BWBR0032203/2022-03-02/0 ] 


Pragurile depind de tipul de proiect: „Lucrări” sau un „Furnizare/Serviciu”. 

Tipul depinde de obiectul proiectului: 
· Furnizare 
· numai furnizarea de panouri fotovoltaice; 
· numai instalarea sistemului electric și a componentelor pe partea de curent continuu;
· numai instalarea sistemului electric și a componentelor pe partea de curent alternativ. 
· Lucrări
· partea contractantă este pe deplin responsabilă de punerea în aplicare a proiectului; 
· Combinație de atribuții de proiectare, furnizare și lucrări: -> lucrări.
În plus, unor organizații li se aplică alte praguri specifice privind sumele. 
Prin urmare, punctul de mai jos ar trebui luat în considerare doar cu titlu orientativ. 

Notă: Aceste sume se aplică pentru 2023. În 2024, sumele vor fi probabil 
puțin mai mari. 

· Atribuire directă simplă 
· pentru Furnizare: 	< EUR 50 000;
· pentru Lucrări: 	< EUR 150 000.
Proiectele la scară mică pot fi atribuite direct unei singure părți, de exemplu unei întreprinderi obișnuite de instalare sau oricărui alt furnizor local. 
Avantaje: Timp scurt de livrare, costuri procedurale scăzute, posibilitatea negocierii, flexibilitate
Dezavantaje:	 Este posibil să nu fie cel mai bun raport preț/calitate, riscul de conflict de interese. 

· Procedură directă multiplă 
· În cazul Furnizării către instituții (semi) publice descentralizate: < EUR 215 000
· În cazul Furnizării către organizații din sectoarele apei, energiei sau transporturilor, printre altele: < EUR 431 000
· Pentru Lucrări: < EUR 1 500 000
Solicitați o ofertă din partea mai multor furnizori. Atribuirea „ofertei celei mai avantajoase din punct de vedere economic”. 
Avantaje: Timp scurt de livrare, costuri procedurale scăzute, posibilitatea negocierii, flexibilitate 
Dezavantaje: Mulți ofertanți nu văd cererea de propuneri; nu este posibilă negocierea. 
· Procedura națională cu sau fără o rundă de selecție
· În cazul Furnizării către autoritățile (semi) descentralizate: < EUR 215 000
· În cazul Furnizării către organizații din sectoarele apei, energiei sau transporturilor, printre altele: < EUR 431 000
· Pentru Lucrări: < EUR 5 382 000
Anunț de participare pe TenderNed și eventual în reviste sau ziare comerciale. Atunci când se utilizează o rundă de selecție, adesea cinci furnizori sunt invitați să depună o ofertă. 
Avantaje: Concurență acerbă, raportul preț/calitate în conformitate cu piața; procedură obiectivă; transparentă
Dezavantaje: Durată mare până la livrare, costuri procedurale substanțiale, flexibilitate redusă. 

· Procedura europeană de ofertare: cu sau fără o rundă de selecție 
Anunț pe TenderNed. Atunci când se utilizează o rundă de selecție, adesea cinci furnizori sunt invitați să depună o ofertă. 
Avantaje: Întreaga piață poate depune o ofertă; presiune concurențială mai ridicată; procedură obiectivă; transparentă 
Dezavantaje: procedură lungă; costuri procedurale ridicate în cazul unui număr (prea) mare de oferte; nu este posibilă negocierea, flexibilitate redusă 

Pentru mai multe informații privind valorile pragurilor naționale: https://www.pianoo.nl/nl/inkoopproces/aanbestedingsprocedures/nationale-procedures/circulaire-grensbedragen-rijksoverheid
Pentru mai multe informații privind valorile pragurilor europene: 
https://www.pianoo.nl/nl/regelgeving/drempelbedragen-europees-aanbesteden


Sfatul 3 Pentru proiectele mai mari, > 2 MWp, anexa 3 prezintă o listă[footnoteRef:2] a societăților de instalații, a dezvoltatorilor de proiecte și a întreprinderilor specializate în contracte de performanță energetică (Energieprestatiecontracten - EPC) cu experiență în proiecte de dimensiuni mari în Țările de Jos.  [2:  Prezentul raport este versiunea 1.0 și pot fi adăugate întreprinderi suplimentare într-o etapă ulterioară. ] 



[bookmark: _Toc180577479]Etapa 4 Autorizații și racordare la rețea 

Această etapă se va axa pe autorizațiile de mediu și de construcție și va analiza, de asemenea, unele opțiuni privind conectarea la rețea.

[bookmark: _Toc180577480]4.1 Autorizații
Multe proiecte sunt întârziate deoarece autorizațiile de mediu nu sunt solicitate (la timp). 
Acesta este motivul pentru care este cel mai bine să se solicite autorizațiile necesare cât mai curând posibil în cadrul procesului. 

Acest lucru poate presupune cerințe suplimentare: 
· pentru proiectele Sun-on-Roof (Soare pe acoperiș), de obicei, nu sunt necesare autorizații de mediu. 
Cu toate acestea, este necesară o autorizație pentru clădirile protejate;
 
· pentru proiectele Sun-on-land (Soare pe pământ), pot fi necesare următoarele autorizații și studii: 
· plan de urbanism; 
· autorizație de construire; 
· autorizație de mediu; 
· aspecte de mediu/studiu privind speciile rare de animale;
· studiu arheologic; 
· anchetă privind explozivii abandonați. 

· Pentru proiectele Sun-on-Water (Soare pe apă) sunt necesare mai multe autorizații: 
· autorizație de mediu; 
· plan de urbanism; 
· autorizație de construire. 

Rețineți că, pentru Sun-on-Water: proiectele fotovoltaice nu sunt permise pentru o serie de tipuri de suprafețe de apă, din cauza speciilor vulnerabile sau rare. Aceste suprafețe includ iazuri, mlaștini, izvoare și bazine în turbării. 

Prin urmare, este esențial ca Autoritatea pentru Ape să fie consultată în prealabil. Autoritatea pentru Ape va stabili adesea cerințe specifice proiectului pentru un proiect Sun-on-Water[footnoteRef:3]. În plus, ar trebui să luați în considerare și faptul că proiectul Sun-on-Water este un tip de proiect relativ nou. Există numeroase sisteme și materiale diferite, dar nu există încă standarde solide sau teste standardizate pentru flotoare și sistemele de instalare. Chiar și pe apele interioare, există riscul ca sistemele să nu dureze mai mult de 10 sau 15 ani ca urmare a vântului și a valurilor.  [3:  A se vedea, de asemenea:
UvW 2021-XX Praktische handreiking ZOW sjabloon UvW versie jan 2022.pdf (stowa.nl).] 


[bookmark: _Toc180577481]4.2 Racordarea la rețea: opțiuni și considerații
Opțiunile de conectare la rețea depind de numărul de panouri fotovoltaice ales. Uneori, o opțiune bună este să se instaleze mai puține panouri decât numărul maxim care ar putea fi instalat pentru a se păstra conexiunea existentă la rețea. 

Următoarele întrebări și considerații sunt importante pentru a face alegerea corectă: 

· Autoconsumul la fața locului
Care este raportul dintre capacitatea maximă în timpul orelor cu lumină și consumul la fața locului în timpul orelor cu lumină, precum și în timpul iernii și al verii? 

· Adaptarea conexiunii la rețea sau instalarea unui EMS 
Capacitatea de curent alternativ a invertoarelor este, de obicei, de 50-75 % din capacitatea de curent continuu a panourilor fotovoltaice. În cazul în care capacitatea de curent alternativ este mai mare decât conexiunea la rețea, există două opțiuni: 

Opțiunea 1 – Creșterea capacității conexiunii la rețea
Ar trebui să verificați cu operatorul de rețea care ar fi timpul de așteptare și să întrebați ce costuri ar fi... 
· timpul de așteptare pentru o conexiune la rețea la scară mai largă poate fi de până la cinci ani (!) 
· în plus, atât costurile inițiale, cât și cele anuale pot fi ridicate, ceea ce face ca argumentele economice să fie mai puțin atractive în comparație cu menținerea capacității conexiunii existente.
 
Opțiunea 2 – Utilizarea unui sistem de gestionare a energiei (Use an Energy Management System - EMS) 
Un EMS monitorizează în permanență producția de energie fotovoltaică și consumul de energie electrică și se asigură că rețeaua nu este niciodată realimentată cu mai mult decât o anumită cantitate de energie electrică. 

· Puncte de încărcare și autoturisme electrice
Există puncte de încărcare pentru autoturismele electrice la fața locului sau există planuri să fie instalate pe termen scurt? Ce înseamnă acest lucru în ceea ce privește conexiunea electrică? Încărcarea „inteligentă” este de dorit ținând cont de energia fotovoltaică disponibilă, de tariful energetic sau de conexiunea la rețea? 

· Gestionarea cererii
Este posibil ca anumite dispozitive și mașini să ruleze într-un mod „inteligent” și să fie puse în funcțiune numai în anumite momente stabilite? Beneficii: 
· menținerea conexiunii existente la rețea atât pentru consum, cât și pentru producție;
· prețuri scăzute și deconectarea atunci când prețurile sunt ridicate. 
 
· Baterii
Adăugarea bateriilor într-un EMS oferă mai multe posibilități. Pentru a rămâne în cadrul conexiunii existente la rețea, orice putere generată peste capacitatea maximă a conexiunii la rețea poate fi stocată în baterie. 
Perioada de recuperare a costurilor bateriilor este în prezent destul de lungă și imprevizibilă. Argumentele economice ale diferitelor obiective pot fi analizate: 1) limitarea generării de energie fotovoltaică în cadrul conexiunii existente; 2) limitarea procentului autoconsumului de energie fotovoltaică; 3) optimizarea financiară. 


Sfatul 4 Consultanții specializați pot oferi, de asemenea, asistență în acest sens. În anexa 4 veți găsi o listă (încă incompletă) a consultanților specializați. 

În cazul în care este oportun să se adauge la proiect puncte de încărcare, baterii sau un EMS, se pune întrebarea dacă să se combine sau nu aceste elemente cu instalația fotovoltaică într-un singur contract/procedură de ofertare. Pregătirea unui contract sau a unei proceduri de ofertare separate în acest scop poate reduce gradul de complexitate pentru client și pentru partea contractantă. 



[bookmark: _Toc180577482]Etapa 5 Cifra de afaceri, subvenții, finanțare și asigurări

Etapele anterioare au determinat specificațiile tehnice. Această etapă va analiza finanțarea și asigurările precum și dacă proiectul este sau nu eligibil pentru subvenții. 

[bookmark: _Toc180577483]5.1 Cifra de afaceri din alimentarea inversă cu energie electrică 
În perioadele însorite, majoritatea instalațiilor fotovoltaice generează mult mai multă energie electrică decât este necesară pentru autoconsum. 
Surplusul de energie electrică poate fi apoi reintrodus în rețea. Ce preț puteți obține pentru această alimentare inversă cu energie electrică? În trecut era posibil să se încheie un contract atât cu un preț fix, cât și cu o durată lungă. Acest lucru permitea un nivel ridicat de certitudine, dar, din păcate, această opțiune nu mai există. 
 
În prezent, cele trei opțiuni principale sunt:
· Printr-un contract cu un furnizor de energie electrică (anual) 
Puteți solicita mai multor furnizori de energie electrică un contract fix standard atât pentru consum, cât și pentru alimentarea inversă. De obicei, durata este de un an. Este incert modul în care va evolua plata pentru o alimentare inversă în următorii ani. Prețul orientativ pentru alimentarea inversă pentru vara anului 2023, pentru instalațiile fotovoltaice mai mari (> 100 kWp): 3-5 cenți/kWh 

· Printr-un contract „dinamic” cu un furnizor de energie electrică
 Un număr de furnizori de energie electrică[footnoteRef:4] oferă un contract „dinamic”, în care prețul per kWh variază de la o oră la alta. Baza prețului orar este prețul EPEX pentru ziua următoare și o suprataxă. 

Notă: uneori, aceste prețuri sunt negative și va trebui să plătiți dacă efectuați o alimentare inversă cu energie electrică. 
Din ianuarie până la sfârșitul lunii iulie 2023, această regulă s-a aplicat deja unui număr de 212 ore – adesea în jurul prânzului. Pentru a evita plata energiei furnizate în sens invers, se poate instala o cutie care oprește invertoarele în timpul orelor cu preț negativ. În timpul orelor care au un preț pozitiv la energie, veți primi, de obicei, un preț considerabil mai mare decât remunerația fixă pentru alimentare inversă menționată mai sus. 
 [4:  De exemplu: Tibber, ANWB Energy, NextGenerationEU Energy, Eneco, EnergyZero, Zonneplan, Frank Energie, Innova.] 

· Tranzacționarea automată pe EPEX pentru ziua următoare și piața de dezechilibru 
Este, de asemenea, posibilă încheierea unui contract cu o platformă de tranzacționare[footnoteRef:5]. Societățile tranzacționează (de obicei în mod automat) prin intermediul propriului software atât pe piața EPEX pentru ziua următoare, cât și pe piața intrazilnică/de dezechilibru. În acest scop, ele instalează o cutie care poate să pornească sau să oprească invertoarele; această soluție este disponibilă pentru proiectele care depășesc o anumită dimensiune.  [5:  De exemplu: Edmij, Energypool, Scholt, Sympower.] 

Pentru toate opțiunile, poate fi util să se distribuie sistemul fotovoltaic de-a lungul a două conexiuni la rețea: conexiunea principală și o a doua conexiune [opțiunea „MLOEA” – (Meerdere Leveranciers Op Één Aansluiting - Furnizori multipli la o singură conexiune)]. Întregul consum propriu provine din conexiunea principală, în timp ce surplusul este transferat la a doua conexiune. Prin încheierea a două contracte diferite (cu societăți energetice diferite), puteți obține un preț mai mare.

[bookmark: _Toc180577484]5.1 Subvenții
Principalele sisteme de subvenții sunt:
· Schema de contorizare netă
Schema de contorizare netă („Salderingsregeling”) se aplică nu numai persoanelor fizice, ci și multor întreprinderi, cluburi sportive, birouri etc. Condiția prealabilă este existența unei „conexiuni cu consum redus”, și anume o conexiune la rețea cu o capacitate mai mică de 3x80A. Această schemă va fi eliminată începând cu 2026. 

· SDE++ 
Cu schema de subvenționare SDE++, guvernul garantează un preț minim pentru furnizarea de energie electrică către rețea pentru energia din surse regenerabile. 
Majoritatea instalațiilor fotovoltaice mai mari, atât pe acoperișuri, cât și pe terenuri, utilizează această schemă, 
datorită căreia Țările de Jos se află în prezent în topul 3 în ceea ce privește capacitatea de producție pe cap de locuitor la nivel mondial. 
Cui îi este destinat acest sistem? 
· Racordare la rețea de cel puțin 3x80A
· Organizațiile administrației centrale sunt excluse 

· „Postcoderoos” [o schemă cu rată redusă]/schemă SCE 
„Subsidieregeling Coöperatieve Energieopwekking” - [Schema de subvenționare a producției de energie în cooperativă] permite vecinilor să participe la un proiect fotovoltaic pe un acoperiș mare. 

· EIA/MIA/VAMIL 
Aceste scheme încurajează întreprinderile să devină mai durabile prin stimulente fiscale, de exemplu prin amortizarea accelerată a investițiilor realizate în măsuri de îmbunătățire a durabilității. 

[bookmark: _Toc180577485]5.2 Finanțare
Pentru majoritatea proiectelor Sun-on-Roof, proprietarul sau chiriașul clădirii devine, de asemenea, proprietarul sistemului fotovoltaic[footnoteRef:6]. Acest lucru ridică problema modului de finanțare a proiectului; autofinanțarea integrală prin resurse proprii sau parțial prin fonduri financiare externe. Sprijinul financiar extern necesită un model financiar pentru proiectul fotovoltaic, care să stabilească veniturile și cheltuielile, soldurile și fluxurile de numerar pe durata proiectului.  [6:  Dacă închiriați un acoperiș sau un teren unui dezvoltator de proiecte fotovoltaice, atunci partea respectivă va fi responsabilă de finanțare. ] 


Există două categorii de finanțare, fiecare cu riscuri și randamente diferite: 

· Printr-un împrumut – risc scăzut și randament scăzut
 
În funcție de dimensiunea proiectului și de finanțatorul financiar, 70 până la 90 % din proiect poate fi contractat sub formă de împrumut, adesea cu o rată scăzută a dobânzii (2 - 5 %). Aceasta înseamnă că va trebui să dispuneți doar de între 10 și 30 % din costurile proiectului. Veniturile din proiect vor fi alocate mai întâi furnizorului împrumutului. 
 
Condiții tipice: 

· Suma minimă: 1 milion Euro

Finanțatorii necesită adesea o dimensiune minimă a proiectului din cauza faptului că un împrumut pentru un proiect fotovoltaic presupune multă muncă. Toate detaliile financiare și tehnice trebuie revizuite, iar contractele trebuie evaluate. Aceasta nu este o sarcină automatizată și continuă să utilizeze intensiv forța de muncă. Acesta este motivul pentru care finanțatorii aplică o dimensiune minimă a împrumutului pentru un proiect (sau pentru o serie de proiecte combinate de la același proprietar). 


· Cerințe suplimentare

Implicarea finanțatorilor externi va însemna adesea că aceștia stabilesc cerințe suplimentare pentru a reduce la minimum riscurile. De exemplu, unele bănci vor finanța numai module fotovoltaice de la furnizori BNEF de „nivel 1”; statutul de „nivel 1” oferă doar o indicație a statutului financiar, dar nu menționează nimic cu privire la calitatea sau durabilitatea [instalației]. 
 

· În calitate de acționar – capital purtător de risc

În cazul în care o bancă acordă un împrumut, acesta acoperă adesea 70-90 % din costurile proiectului. Restul de 10-30 % este considerat capital purtător de risc. Această sumă va fi prima care va fi utilizată în cazul în care există probleme sau în cazul în care veniturile nu se ridică la nivelul așteptărilor. 
 
Dezvoltatorii de proiecte/EPC vor constitui adesea o parte din capitalul propriu necesar; aceasta înseamnă că ei suportă, de asemenea, riscul principal în cazul unor rezultate dezamăgitoare. Astfel, ei oferă o credibilitate suplimentară faptului că proiectul a fost finalizat în mod corespunzător.
 
Pe lângă dezvoltatorii de proiecte, există și diverși finanțatori care doresc să ajute, de exemplu, prin finanțarea participativă sau prin anumite fonduri de investiții. 
Prezentare generală a potențialilor finanțatori
Triodos și ASN Bank, mari bănci comerciale, bănci deținute de stat, cum ar fi BNG, și multe alte fonduri specializate și finanțatori: vă rugăm să consultați anexa 5 pentru o listă a finanțatorilor2.Riscuri semnificative legate de proiectele fotovoltaice: Incendiu

Conectorii sunt adesea o cauză de incendiu într-o instalație fotovoltaică. De exemplu, dacă conectorul tată și cel mamă dintr-un cablu de curent continuu sunt de tip MC4, dar sunt fabricate de producători diferiți. Sau în cazul în care un conector este montat greșit pe cablu. Uneori, acoperișul ia foc și clădirea și conținutul acesteia pot fi afectate de foc sau fum. Datorită curentului continuu din cablurile de curent continuu (între panourile fotovoltaice și invertor), odată ce s-a creat un arc electric, acesta nu se redresează rapid. 

Un arc electric poate determina conectorii să atingă temperaturi extrem de ridicate și să se topească prin acoperiș, după care arcul poate provoca aprinderea materialelor izolante inflamabile (cum ar fi EPS). 
Incendiile de acoperiș de acest tip sunt dificil de stins, iar întreaga clădire poate fi pierdută. 

Printre soluțiile la această problemă se numără: 
· detector de arc electric cu oprire automată (indicat în Modelul pentru cerințele de achiziție);
· folii (cum ar fi Solardec) și învelitori (cum ar fi Allshields) rezistente la foc; 
· carcasă rezistentă la foc a conectorilor (cum ar fi ArcBox).
Alte măsuri sunt, de asemenea, importante pentru a reduce la minimum riscul de incendiu: conectori adecvați; instalarea corectă a conectorilor; dimensionarea cablurilor; gestionarea cablurilor; întreținere și monitorizare etc.




[bookmark: _Toc180577486]5.3 Asigurări
În funcție de situație, pot fi oportune mai multe tipuri de asigurări. Dacă plătiți pentru proiect din resurse proprii, puteți evalua chiar dumneavoastră acest aspect. În cazul în care în proiect sunt implicate bănci sau alți finanțatori, aceștia solicită aproape întotdeauna o poliță de asigurare de tipul „Risc operațional - Toate riscurile” (Operational All Risk - OAR) și o asigurare adecvată de răspundere civilă comercială pentru partea contractantă (Bedrijfsaansprakelijkheidsverzekering - AVB).

Mai jos regăsiți o scurtă descriere a patru tipuri relevante de asigurări. 

Pentru Sun-on-Roof: Asigurare de incendiu 
În ultimii ani, instalațiile fotovoltaice au provocat o serie de incendii în clădiri. Primele pentru asigurarea clădirilor și a conținutului cresc adesea ca urmare a creșterii riscului de incendiu după ce o instalație fotovoltaică a fost amplasată pe acoperiș. Asigurătorul poate stabili uneori cerințe suplimentare (de exemplu, un detector de arc electric). Cerințele trebuie incluse în cererea de oferte sau în descrierea contractului.


Sfat. Este important să se solicite informații cu privire la costurile polițelor de asigurare noi sau adaptate într-un stadiu incipient. În unele cazuri, primele pot fi atât de ridicate încât argumentele economice pentru proiectul fotovoltaic indică neprofitabilitatea. Aceasta s-a dovedit a fi cauza multor proiecte fotovoltaice fără succes.
 

Asigurarea „Risc operațional - Toate riscurile” (OAR)
Această asigurare este încheiată chiar de client. Acesta protejează împotriva următoarelor riscuri:
1. Daunele cauzate instalației de panouri fotovoltaice 
Asigurarea OAR acoperă daunele cauzate instalației fotovoltaice ca urmare a unor situații neprevăzute externe, cum ar fi: incendii, furtuni, fulgere, furturi sau vandalism.
2. Pierderea producției
În cazul unei avarii a instalației fotovoltaice, poate dura înainte ca aceasta să poată fi reparată sau înlocuită, ceea ce poate duce la pierderi de venituri. Asigurarea OAR acoperă, de asemenea, pierderea de venituri ca urmare a daunelor.

Asigurarea de răspundere civilă profesională (AVB)
Cerințele proiectului PV prevăd, de obicei, că partea contractantă trebuie să dispună de o asigurare adecvată de răspundere civilă pentru a asigura o decontare financiară în cazul în care este considerată răspunzătoare pentru orice daune suferite în timpul lucrărilor. 
 
Câteva exemple de acoperire:
1. Daune materiale Daune aduse proprietății clientului (autoturisme, clădire etc.) cauzate de un accident în timpul lucrărilor. 
2. Vătămare corporală În cazul în care o persoană suferă o vătămare fizică ca urmare a acțiunilor contractantului. Aceasta acoperă costurile medicale și orice despăgubire pentru daune.
3. Taxele juridice acoperă, printre altele, onorariile avocaților și cheltuielile de judecată în cazul în care societatea este implicată în proceduri judiciare. 
Acoperirea și condițiile unei asigurări AVB variază de la o societate de asigurare la alta și în funcție de tipul de societate.

Asigurarea pentru lucrările de construcții de tip Toate riscurile (Contractors' All Risks - CAR) 
Instalatorii/Întreprinderile EEPC trebuie să fi încheiat și să fi plătit pentru asigurarea CAR cu o acoperire suficientă (de exemplu: 1 milion EUR/cel puțin o valoare egală cu valoarea contractului). În calitate de client, puteți alege, de asemenea, să încheiați personal o asigurare CAR. Aceasta oferă aceeași acoperire, dar dumneavoastră „dețineți controlul”. Asigurarea acoperă riscuri diferite de cele acoperite de asigurarea AVB.

Anexa 9 prezintă un scurt rezumat al acoperirii poliței CAR. 


[bookmark: _Toc180577487]Etapa 6 Aspecte legate de durabilitate 

Punctul 6.1 va analiza pe scurt aspectele de durabilitate ale panourilor fotovoltaice, în timp ce punctul 6.2 va examina succint aspectele de mediu ale fermelor solare și ale instalațiilor fotovoltaice plutitoare. 
Prezentul document nu va discuta materialele de instalare și invertoarele. Materialele de instalare sunt fabricate în cea mai mare parte din aluminiu sau oțel, ambele putând fi reciclate cu ușurință. Adesea, aluminiul este deja fabricat din aluminiu reciclat. Până în prezent, nu există multe informații cu privire la diferențele în ceea ce privește durata de viață și robustețea. Aspectele durabile ale invertoarelor și substructurilor vor fi analizate într-o versiune viitoare a prezentului document.

[bookmark: _Toc180577488]6.1 Aspecte legate de durabilitatea panourilor fotovoltaice
Vă prezentăm mai jos un rezumat al principalelor aspecte legate de durabilitate. Aceste subiecte sunt abordate pe larg în documentul „Aspecte legate de durabilitate și scanarea pieței pentru panouri fotovoltaice mai durabile”, care analizează, de asemenea, opțiunile de vânzare mai durabile, indicând costurile suplimentare.

Sfat. Ar trebui să luați în considerare aspectele legate de durabilitate care sunt cele mai importante pentru organizația dumneavoastră în etapa preliminară. Documentul menționat mai sus vă va ajuta să estimați costurile suplimentare ale anumitor cerințe, precum și impactul asupra numărului de furnizori și argumentele economice. 



	Aspect
	Explicație
	În Modelul pentru cerințele de achiziție?

	Amprenta de carbon a panourilor fotovoltaice 
	Diferă cu un factor de 4 între primii 20 de producători de energie fotovoltaică la nivel mondial: în jur de 300 - 1200 kg CO2/kWp. 
În Țările de Jos, pentru instalațiile care vor fi montate în 2024, perioada de amortizare a emisiilor de CO2 pentru panourile fotovoltaice obișnuite este de 8-20 de ani (în funcție de ipoteze). 
Perioada este de 2-4 ani pentru panourile cu emisii scăzute de dioxid de carbon. 
Panourile cu o amprentă de carbon scăzută sunt cu 5-20 % mai scumpe.
	Cerință standard: 550 kg CO2 per kWp potrivit „Evaluării simplificate privind emisiile de carbon”. 
 
Puncte bonus: în cazul panourilor cu o amprentă de carbon scăzută:

	Materiale dăunătoare care pot fi evitate
	Placa posterioară a multor panouri fotovoltaice principale este acoperită în întregime cu un strat de PFAS, ceea ce prezintă un risc de poluare a solului. De asemenea, aliajul de sudură conține adesea plumb și există antimoniu în sticlă. 
Panourile fotovoltaice fără PFAS sunt disponibile pe scară largă. Există, de asemenea, un număr mic de panouri fotovoltaice care nu conțin nici plumb, nici antimoniu. 
	Cerință standard: Fără PFAS. 

Puncte bonus: 
Aliaj de sudură fără plumb, sticlă fără antimoniu.


	Durata de viață 
	Durata de viață tehnică al multor panouri fotovoltaice, inclusiv a celor provenite de la producători de „nivel 1”, este probabil de 10-15 ani. 
Cu toate acestea, o durată de viață de cel puțin 30 de ani este, de asemenea, posibilă atunci când se utilizează materiale de înaltă calitate și un design solid. 
Aceste panouri fotovoltaice sunt cu 10-15 % mai scumpe. 
	Puncte bonus: 30 de ani de garanție a produsului, susținută de teste.


	Condițiile de muncă din lanțul de aprovizionare.
	Munca forțată implicată în fabricarea celulelor fotovoltaice a fost documentată în Xinjiang. Există diverse inițiative menite să identifice dacă un producător sau furnizorii săi utilizează munca forțată (Acordul SER [Consiliul Economic și Social al Țărilor de Jos] privind conduita internațională responsabilă în afaceri în ceea ce privește drepturile omului; Inițiativa SolarPower Europe „Solar Stewardship Initiative”). 
	Cerințele și criteriile obiective sunt încă în curs de elaborare. 

	În timpul instalării panourilor 
	Instalarea de panouri fotovoltaice în Țările de Jos implică uneori exploatarea lucrătorilor migranți. 
	Cerință: Codul de conduită al furnizorului.

	Circularitatea
	Diverse idei și concepte sunt dezvoltate ca „Proiectare pentru reciclare”, inclusiv angajamentul de a utiliza un anumit procent de materiale reciclate. 
	Cerințele și criteriile obiective sunt încă în curs de elaborare.

	Finalul duratei de viață
	Înlocuirea cu alte panouri numai în caz de defecțiune. Contribuția pentru eliminare (obligatorie) trebuie plătită către Fundația OPEN [Organizația pentru răspunderea producătorilor pentru deșeurile electronice din Țările de Jos (OPEN)]. 
	Cerință: se plătește contribuția pentru eliminare.




[bookmark: _Toc180577489]6.2 Aspecte de mediu aferente proiectelor Sun-on-Land și 
Sun-on-Water 

Sun-on-Land
Panourile fotovoltaice din instalațiile fotovoltaice de pe uscat cu orientare est-vest sunt uneori atât de apropiate încât lumina sau apa abia ajung la sol; acest lucru duce la dispariția vieții pe solul de sub panouri. Puțin mai mult spațiu pentru lumină și ploaie are un impact enorm. Pentru detalii suplimentare, a se vedea:
https://zoninlandschap.nl/u/files/ZonneparkenBeterOntwerpTNOV2.pdf

TNO a elaborat un test pe sol, care analizează dacă este posibilă sau nu viața pe solul de sub panouri, în funcție de amplasarea, orientarea și distanța dintre rânduri. Panourile din sticlă ajută uneori în cazul în care lumina soarelui răzbate printre marginile panoului până la sol. Modelul precizează în prezent că rata de acoperire a solului pentru proiectele mai mici trebuie să fie mai mică de 70 % și că trebuie să existe spații libere de cel puțin 2 cm între panouri (pentru apa pluvială). Proiectele mai mari trebuie să respecte testul de sol al TNO. 

Biodiversitatea poate fi promovată prin intermediul anumitor plante aromatice, plante sau ierburi, printr-o politică de cosit sau prin instalarea unui hotel pentru insecte. 

Notă: consorțiul Sun-on-Land lucrează la o etichetă ecologică pentru fermele solare (EcoCertifified); se vor stabili în curând o serie de orientări. 

Produse agrovoltaice (sau agrofotovoltaice)
De asemenea, se acumulează experiență în ceea ce privește combinarea agriculturii cu producția fotovoltaică („agrofotovoltaică”). Se utilizează diverse soluții: de la rânduri de panouri fotovoltaice orientate vertical la un coronament de panouri fotovoltaice deasupra pomilor fructiferi. Sectorul agrovoltaic se află încă într-un stadiu relativ incipient.

Sun-on-Water
În cadrul consorțiului „Sun-on-Water”, organizații precum Deltares și Asociația autorităților regionale din domeniul apei [Unie van Waterschappen] examinează, de asemenea, aspectele de mediu ale instalațiilor fotovoltaice plutitoare. Aceste studii se află încă în stadii incipiente și nu este încă clar dacă trebuie sau nu stabilite cerințe în materie de mediu. Pentru detalii suplimentare, a se vedea: www.zonopwater.nl

[bookmark: _Toc180577490]Etapa 7 Executare și livrare 

[bookmark: _Toc180577491]7.1 Termene 
Decideți, împreună cu organizația dumneavoastră, când ar putea începe lucrările pentru proiectul fotovoltaic; există alte lucrări care trebuie luate în considerare? 

În plus, discutați cu un consultant despre o dată realistă de livrare. Aceasta trebuie să țină seama de timpul necesar pentru procedura de ofertare și atribuirea contractului, precum și pentru construcția instalației. 


[bookmark: _Toc180577492]7.2 Inspecții și inspecție finală 

Inspecția de tip Scope 12
La realizarea tuturor proiectelor, indiferent dacă sunt mari sau mici, pe acoperișuri, sol sau apă, este important ca o parte independentă să efectueze o inspecție de siguranță în conformitate cu protocolul SCIOS de tip Scope 12 (standardul IEC62446).

Această inspecție de tip Scope 12 verifică siguranța instalației și raportează orice deficiențe legate, printre altele, de siguranța electrică, de siguranța mecanică împotriva vântului și a zăpezii, precum și de protecția împotriva fulgerelor. În model se prevede că partea contractantă va corecta ulterior orice deficiențe identificate („neconformități”). 

Vă recomandăm să solicitați în timp util ofertele pentru inspecția de tip Scope 12. Ar putea fi dificil să găsiți un inspector cu puțin timp înainte de livrare, iar tarifele pot fi mai mari. 

Sfat. În calitate de client, ar trebui să faceți întotdeauna demersurile necesare pentru inspecția de tip Scope 12. Anexa 6 conține o listă a organizațiilor care pot efectua o inspecție de tip Scope 12. 


Proiecte de anvergură: Teste prin sondaj asupra panourilor fotovoltaice și audituri în fabrici
Proiectele de anvergură (cu o putere mai mare de 1 MW) fac uneori obiectul unor teste prin sondaj și audituri în fabrici. 
Ar trebui să analizați dacă să includeți acest aspect în cererea de oferte, partea contractantă urmând să fie responsabilă de organizarea acestora, sau dacă puteți să nu îl includeți în procedura de ofertare și puteți organiza testele și auditurile chiar dumneavoastră. 

Testele prin sondaj Panourile fotovoltaice sunt uneori furnizate cu o putere mai mică decât cea indicată în documentația însoțitoare. Uneori, s-au produs daune vizibile sau invizibile în fabrică sau în timpul transportului. Acest lucru poate duce la costuri mari pentru proiecte mari. 

În cazul proiectelor mari, un număr (foarte mic) de panouri fotovoltaice este testat după sosirea lor în Țările de Jos și înainte de punere în funcțiune. Aceste teste prin sondaj verifică calitatea panourilor fotovoltaice livrate. 

Testele examinează, printre altele:
· dacă puterea de vârf în wați declarată se potrivește – utilizând un test de lumină
· dacă există prea multe microfisuri, ceea ce crește probabilitatea unei degradări rapide – utilizând testarea EL
· efectuarea unei inspecții vizuale a modulului – verificarea asamblării și a finalizării
· efectuarea unei inspecții a materialelor utilizate pentru module – verificarea specificației. 
De asemenea, se efectuează adesea un audit la fabrică și pentru proiecte de anvergură (cu o capacitate mai mare de 20 MWp). Aceasta implică verificarea independentă a calității lotului de panouri fotovoltaice comandate în timpul procesului de producție în fabrică. 

Testele prin sondaj și auditurile în fabrici (adesea în China) sunt costisitoare. Pentru un proiect de 10 MW, aceasta poate însemna între 4 000 și 6 000 EUR pentru testele prin sondaj și între 5 000 și 8 000 EUR pentru auditul în fabrică. 

Anexa 7 conține o listă a organizațiilor care pot efectua teste prin sondaj sau audituri în fabrică 2. 

În cazul proiectelor mai mici, costurile suplimentare nu sunt, în general, utile, având în vedere riscul. 

În plus, este posibil și uzual să se includă în contract sau în cererea de oferte o garanție a randamentului fix pentru primii 2-4 ani. 


[bookmark: _Toc180577493]Etapa 8 Întreținerea, monitorizarea și finalul duratei de viață

Faza operațională începe atunci când proiectul fotovoltaic este livrat și produce energie electrică. Alegerile cu privire la această fază sunt făcute în etapa preliminară, astfel încât cerințele în cauză să fie incluse sau nu în calendarul cerințelor. 

Adesea, instalatorului/EPC care a finalizat instalația fotovoltaică i se solicită să furnizeze servicii de întreținere și monitorizare pe o durată de 2-4 ani. Acest lucru îi oferă contractantului un stimulent pentru a livra o instalație de bună calitate, cu un raport de performanță ridicat. 
Întreținerea și monitorizarea pot fi, de asemenea, comandate separat. De asemenea, acestea sunt uneori efectuate de departamentul tehnic intern. 
Anexa 8 conține o listă 2 a organizațiilor implicate în întreținere și monitorizare. 

Întreținere și reparații
Această etapă include, printre altele: 
· verificarea invertorului și curățarea acestuia, dacă este necesar;
· verificarea cablurilor și a conductelor de cabluri; 
· verificarea construcției; 
· înlocuirea oricăror panouri fotovoltaice defecte, dacă este necesar.
Curățare
Panourile fotovoltaice sunt rareori curățate în Țările de Jos – ploaia le curăță suficient. Cu excepția cazurilor excepționale (de exemplu, numeroase păsări din vecinătate), costul curățării nu este justificat de randamentul suplimentar. 

Monitorizare
Faza operațională implică detectarea și soluționarea rapidă a oricăror probleme. Proprietarii de locuințe utilizează adesea o aplicație pentru smartphone pentru a verifica dacă invertorul sau instalația fotovoltaică funcționează corespunzător. Pentru proiectele mai mici, departamentul tehnic sau societatea obișnuită de instalare va face acest lucru. Pentru proiectele mari, angajarea unei societăți specializate în acest scop se poate dovedi eficientă din punctul de vedere al costurilor. 

Monitorizarea cuprinde, printre altele, citirea de la distanță a
· invertorului și a contoarelor de energie electrică;
· și compararea randamentului sistemelor din apropiere, de mai multe ori pe an;
· pentru proiecte mai mari, utilizarea unei drone cu o cameră cu infraroșu pentru a inspecta panourile fotovoltaice. 

Contribuția la eliminarea deșeurilor și înlocuirea panourilor fotovoltaice
Modelul pentru cerințele de achiziție prevede că clientul plătește contribuția obligatorie de eliminare a panourilor fotovoltaice către Fundația OPEN. În plus, panourile fotovoltaice ar trebui să rămână pe loc cât mai mult timp posibil pentru a încetini schimbările climatice. În definitiv, producerea panourilor emite o cantitate mare de CO2, ceea ce poate însemna că timpul necesar pentru recuperarea CO2 aferent panourilor fotovoltaice poate fi de ordinul anilor.

Acesta este motivul pentru care se recomandă eliminarea panourilor fotovoltaice numai atunci când acestea produc mai puțin de aproximativ 80 % din randamentul lor inițial. Panourile fotovoltaice de înaltă calitate vor genera peste 80 % din randamentul lor inițial timp de cel puțin 25-30 de ani. 
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Abrevieri și acronime 

	EPC
	Inginerie, achiziții publice, construcții
	MPP
	Punct maxim de putere

	O&M
	Operațiuni și întreținere
	MPPT
	Dispozitiv de urmărire a punctului maxim de putere

	Voc
	Tensiunea în circuit deschis
	PPA
	Contract de achiziție de energie electrică

	LCOE
	Costul egalizat al energiei electrice
	kW
	Kilowați

	HV
	Înaltă tensiune
	kWh
	kilowați-oră

	LV
	Joasă tensiune
	PV
	Fotovoltaic

	AC
	Curent alternativ
	PR
	Raport de performanță

	DC
	Curent continuu
	EN
	Standard european

	Isc
	Curentul de scurtcircuit
	c-Si
	Carbură de siliciu cristalină

	°C
	Grade Celsius
	POA
	Planul razei

	CE
	Conformitatea cu standardele europene
	RTB
	Gata de construire

	GHI
	Iradianța orizontală globală
	SPV
	Vehicul cu scop special – o entitate juridică utilizată pentru finanțarea construcțiilor

	CAR
	Asigurarea pentru lucrările de construcții de tip Toate riscurile
	EL
	Încercare de electroluminescență – observarea microfisurilor și a celulelor sparte

	PAC
	Criterii de acceptare provizorii
	FAC
	Criterii finale de acceptare

	kVA
	kilo Volt Amper; Putere; similar cu kW
	MW
	Megawatt

	PID
	Degradare indusă de potențial
	PM
	Manager de proiect

	PVGIS
	Sistemul de informații geografice fotovoltaice
	Q&A
	Întrebări și răspunsuri

	RfP
	Cerere de propunere
	STC
	Condiții standard de încercare 
(Iradianță 25 C, 1 000 W/m2)

	UV
	Ultraviolet
	TMY
	An meteorologic tipic

	Impp
	Curentul la punctul maxim de putere
	Impp
	Tensiunea la punctul maxim de putere

	IR
	Infraroșu – de exemplu, dronele utilizează camere IR pentru inspecții ale calității
	PL
	Fotoluminiscență

	ESG
	Guvernanța socială de mediu
	AQL
	Limită de calitate acceptabilă

	RfG
	Cerințe pentru generare
	RTB
	Gata de construire

	BAFO
	Oferta cea mai bună și cea finală
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Anexa 1 – Consultanți tehnici 2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 

	Societatea
	Locul înființării
	Contact
	E-mail

	Encon
	Nijmegen, NL
	
	

	Straight Forward
	Urmond, NL
	
	

	Pulsar Power
	Herentals, BE
	
	

	3E
	Bruxelles, BE
	
	

	DNV
	Arnhem, NL
	
	

	Sunzest Solar
	Rotterdam, NL
	
	

	Solar Chills
	Haarlem, NL
	
	

	DevCon Ecosystems
	Zaandam, NL
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	






[bookmark: _Toc180577496]Anexa 2 – Consultanți în domeniul fizicii clădirilor, ingineri structuriști specializați în sarcina pe acoperiș2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 

	Societatea
	Locul înființării
	Contact
	E-mail

	Dakbestek Adviesburo
	Vught, NL
	
	

	Van Doorn Dakspecialist
	Rilland, NL
	
	

	ABT
	Delft, NL
	
	

	DGMR
	Arnhem, NL
	
	

	Buro Bouwfysica
	Cappelle aan de Ijssel, NL
	
	

	Tritiu
	Breda, NL
	
	






[bookmark: _Toc180577497]Anexa 3 – Societăți de instalații, 
dezvoltatorilor de proiecte și întreprinderi specializate în EPC 
pentru societăți fotovoltaice2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 

	Tipul societății
	Societatea 
	Site-ul web
	E-mail 

	Companii mari de instalații electrice și tehnice
	Unica
	www.unica.nl
	

	
	Hoppenbrouwers

	www.hoppenbrouwerstechniek.nl
	

	
	Batenburg
	www.batenburg.nl
	

	
	Spie
	www.spie-nl.com
	

	
	Croon Elektrotechniek
	www.croonwolterendros.nl
	

	Societăți mari de instalații fotovoltaice/
EPC

	Zonnegilde
	www.zonnegilde.nl
	

	
	SolarNRG
	
	

	
	Zonnestroom Nederland
	www.zonnestroomnederland.nl
	

	
	Eigen Energie
	www.eigenenergie.net
	

	
	Groenleven
	www.groenleven.nl
	

	
	Ecorus
	www.ecorus.nl
	

	
	SENS
	www.sens-energy.com
	

	
	Solar Partners
	www.fotovoltaicpartners.nl
	

	
	UniSun
	www.unisun-energy.eu
	

	
	Goldbeck
	www.goldbeck.nl
	

	
	KiesZon
	www.kieszon.nl
	

	
	OranjeDak
	www.oranjedak.nl
	

	
	SunProjects
	www.sunprojects.nl
	

	
	Izen
	www.izen.eu
	

	
	Pfzal Solar
	www.pfzalfotovoltaic.com
	

	
	Engie
	www.engie.com
	

	
	Belectric
	www.belectric.com
	

	
	ProfiNRG
	www.profinrg.nl
	

	Dezvoltatori de proiecte
	Groenleven
	www.groenleven.nl
	

	
	Klimaatfonds
	www.klimaatfonds.nl
	

	
	TPSolar
	www.tpfotovoltaic.nl
	

	
	GreenIpp
	www.greenipp.com
	

	
	Encavis
	www.encavis.com
	

	
	Tomorrow Energy
	www.tomorrowenergy.nl
	

	
	HVC Groep
	www.hvcgroep.nl
	

	
	Nara Solar
	www.narafotovoltaic.com
	

	
	Statskraft
	www.statkraft.com/
	

	
	Pure Energie
	www.pure-energie.nl
	

	
	LC Energy
	
	

	
	Enovos
	www.enovosgreenpower.eu
	

	
	Lightsource BP
	www.lightsourcebp.com/nl/
	

	
	Chint Solar
	www.chintfotovoltaic.nl
	

	
	SunVest
	www.sunvest.nl
	

	
	SunProjects
	www.sun-projects.nl
	

	
	Vattenfall
	www.vattenfall.com
	

	
	Ecorus
	www.ecorus.com
	

	
	Eneco
	www.eneco.com
	

	
	Powerfield
	www.powerfield.nl
	

	
	Novar
	www.novar.nl
	

	
	Groendus
	www.groendus.nl
	

	
	IB Vogt
	www.ibvogt.com
	








[bookmark: _Toc180577498]Anexa 4 – Consultanți și furnizori specializați în sisteme de gestionare a energiei, baterii și gestionarea cererii 2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 

	Societatea 
	Locul înființării
	Contact 
	E-mail 

	PETA Watts BV
	Rotterdam
	
	

	Lyv energy
	Blaricum
	
	

	European Solar
	Heerenveen
	
	

	Scholt Energy
	www.scholt.nl
	
	

	Odura
	www.odura.nl
	
	

	StoredEnergy
	Schiedam
	
	

	MorePV
	Schoorl
	
	

	Alfen
	www.alfen.com
	
	

	Fudura
	Zwolle
	
	

	Encon
	Nijmegen, NL
	
	










[bookmark: _Toc176873301][bookmark: _Toc180577499]Anexa 5 – Capitalul din împrumuturi 
[bookmark: _Toc180577500]și finanțatori de capital propriu2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 


	Categorie de finanțare
	Societatea 
	Site-ul web
	E-mail 

	Capital din împrumuturi
	Commerzbank
	www.commerzbank.com
	

	
	KfW Bank
	www.kfw.de
	

	
	Rabobank
	www.rabobank.nl
	

	
	ING
	www.ing.com
	

	
	Triodos
	www.triodos.nl
	

	
	ASN Bank
	www.asnbank.nl
	

	
	BNG Bank
	www.bngbank.nl
	

	Finanțare participativă
	Zonnepanelen Delen
	www.zonnepanelendelen.nl
	

	
	Duurzaaminvesteren
	www.duurzaaminvesteren.nl
	





[bookmark: _Toc180577501]Anexa 6 – Inspecții de tip Scope 122

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 


	Societatea
	Locul înființării
	Site-ul web
	E-mail

	Omega Energie Techniek
	Vianen, NL
	www.omega-energietechniek.nl
	

	RJ Inspecties
	Best. NL
	www.rjinspecties.nl
	

	Entheq Inspecties
	
	www.entheq.nl
	

	Wassenaar Inspecties
	Wassenaar, NL
	www.wassenaarinspecties.nl
	

	GreenHero Inspecties en Opledingen
	Dronten, NL
	www.greenhero.nl
	

	Stroomwijs
	Apeldoorn, NL
	www.stroomwijs.nl
	

	Install Keur
	Woerden, NL
	www.install-keur.nl
	

	TUV Nord
	Son, NL
	www.tuvnord.nl
	

	EKCN
	Beverwijk, NL
	www.ekcn.nl
	








[bookmark: _Toc180577502]Anexa 7 – Audituri în fabrică 
și teste prin sondaj2

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 


	Societatea 
	Locul înființării
	Site-ul web
	E-mail 

	Sinovoltaics
	Hong Kong, CN
	www.sinovoltaics.com
	

	Odin Spire/Sunchine
	Rotterdam, NL
	www.eternalsunspire.com
	

	CEA
	Shanghai, CN
	www.cea3.com
	

	Solar Tester
	Schinnen, NL
	www.fotovoltaictester.nl
	

	STS
	Shanghai, CN
	www.sts-certified.com
	

	PI Berlin
	Berlin, DE
	www.pi-berlin.com
	






[bookmark: _Toc180577503]Anexa 8 – Monitorizare, întreținere 
și reparații2 

Notă: Lista de mai jos nu este exhaustivă. Nu am efectuat cercetări cu privire la experiența, calitatea sau tarifele consultanților enumerați mai jos. 

	Societatea 
	Locul înființării
	Site-ul web
	E-mail 

	Zonnepark Services Nederland
	Utrecht, NL
	www.zonnepark-services.nl
	

	Solora
	Hilversum, NL
	www.solora.nl
	

	Everday
	Rosmalen, NL
	www.everday.eu
	

	Stern Energy
	Schoorl. NL
	n.a.
	








[bookmark: _Toc180577504]Anexa 9 – Prezentare generală a poliței CAR

[bookmark: _Toc180577505]Secțiunea I: Lucrările
Lucrările sunt cele convenite în contractul de construcție. Suma asigurată pentru lucrările de construcție este reprezentată de costurile reparațiilor în vederea readucerii la starea anterioară avarierii. 
 
Riscurile acoperite de polița CAR: inundații, vânt, cutremure, daune din cauza apei și a mucegaiului, defecte de construcție și neglijență. 
Uzura normală și neglijența deliberată nu sunt acoperite. 
 
Întreruperea anticipată a operațiunilor (opțional) 

Aceasta acoperă orice pierdere financiară a asiguratului ca urmare a întreruperii lucrărilor contractate, care cauzează întârzieri în începerea programată a operațiunilor comerciale.

Secțiunea II: Răspundere
Clauza de răspundere acoperă răspunderea asiguratului și a altor părți – de exemplu, contractanții – în relația cu terții pentru evenimente legate de executarea lucrărilor, cum ar fi:
· vătămarea persoanelor;
· pierderea, deteriorarea sau distrugerea bunurilor materiale.

În plus, există și răspunderea asiguraților în relația unuia cu celălalt. În cazul în care partea contractantă cauzează prejudicii clientului (ambii asigurați în baza poliței), partea contractantă poate depune o cerere în temeiul poliței, deoarece răspunderea sa față de client este acoperită. 

Secțiunea III: Proprietatea existentă a clientului 
Daune aduse proprietății existente a clientului care rezultă din lucrările asigurate. Prin urmare, prejudiciul trebuie să fie o consecință directă a lucrărilor efectuate.

SECȚIUNEA IV: Materialele contractantului 
Daune aduse echipamentelor contractantului cauzate de evenimente externe, cum ar fi furtunile, incendiile și furturile. Astfel de echipamente includ schele, cadre, cabine, depozite, unelte etc., care trebuie să se afle la fața locului ca parte a lucrărilor. Nu se iau în considerare: echipamente cu vele și plutitoare, excavatoare, buldozere, macarale și alte mijloace de transport cu propulsie mecanică. 

Rubrica V: Proprietatea conducerii și a personalului 
Daunele aduse bunurilor personale aparținând conducerii și personalului asiguratului, care au avut loc la fața locului și au fost cauzate de evenimente externe, cum ar fi furtunile și furturile. Nu se iau în considerare:
· numerar și documente de valoare etc.;
· vehicule cu propulsie mecanică.

Secțiunea VI Transporturile 
Prezentul alineat se referă la avarierea sau furtul materialelor de construcție în timpul transportului.
Factorul important pentru acoperirea în baza poliței, din prezenta secțiune, este că:
· transportul trebuie să fie suportat de asigurat și organizat pe riscul acestuia;
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· acoperirea trebuie să se aplice de la încărcare până la descărcarea la fața locului.
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